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思
っ
た
よ
り
も
大
き
な

市
場平

成
元
年
に
中
古
車
販
売
店
を

創
業
。
店
頭
の
在
庫
は
30
台
ほ
ど

で
、
一
般
的
な
街
の
中
古
車
販
売

店
と
い
う
印
象
の
カ
ー
ラ
イ
フ
サ

ン
コ
ー
様
。
仕
入
れ
の
7
割
ほ
ど

は
オ
ー
ク
シ
ョ
ン
会
場
か
ら
で
、

下
取
り
や
買
取
り
は
3
割
ほ
ど
と

の
こ
と
。
小
売
が
メ
イ
ン
で
某

ユ
ー
ザ
ー
向
け
ポ
ー
タ
ル
サ
イ
ト

へ
の
車
輌
出
品
を
し
て
い
る
た

め
、
ワ
ン
プ
ラ
市
場
へ
の
出
品
は
、

登
録
が
二
重
に
な
る
だ
け
で
、

ポ
ー
タ
ル
サ
イ
ト
と
同
じ
よ
う
に

問
合
せ
が
あ
っ
た
り
、
車
輌
が
売

れ
る
こ
と
は
そ
れ
ほ
ど
無
い
だ
ろ

う
と
思
っ
て
い
た
。
当
初
は
、
月

間
で
1
台
で
も
売
れ
れ
ば
〝
儲
け

モ
ノ
〞
と
い
う
ぐ
ら
い
の
イ
メ
ー

ジ
だ
っ
た
と
の
こ
と
。

し
か
し
、
ワ
ン
プ
ラ

市
場
で
月
間
7
台
成
約

し
た
こ
と
も
あ
っ
た
。

ワ
ン
プ
ラ
市
場
に
取
り

組
み
始
め
て
「
思
っ
た

よ
り
も
大
き
な
市
場
」

と
い
う
こ
と
を
実
感
し

た
と
語
る
生
田
社
長
。

ま
ず
は
在
庫
車
輌

を
1
0
0
%
登
録

し
て
み
よ
う

Q
uick×

Q
uick

に

加
盟
後
は
、
ど
ん
な
車

輌
が
売
れ
る
か
も
わ
か

ら
な
い
か
ら
、「
ま
ず

は
1
0
0
%
登
録
し
て

み
よ
う
」
と
思
い
、
在

庫
車
輌
30
台
を
全
部
登

録
し
て
み
た
と
の
こ

と
。
結
果
は
す
ぐ
に
あ

ら
わ
れ
た
。
加
盟
後
か

ら
毎
月
コ
ン
ス
タ
ン
ト

に
車
輌
を
成
約
し
、
半

年
間
で
30
台
以
上
を
成

約
す
る
に
至
っ
た
。
利

用
を
継
続
す
る
中
で
、

「
店
頭
に
並
べ
て
い
る

だ
け
で
長
期
在
庫
に
な

る
よ
り
も
、
ワ
ン
プ
ラ

で
店
頭
車
輌
を
回
転
さ

せ
る
こ
と
」
の
重
要
性

を
改
め
て
実
感
し
た
と

の
こ
と
。

や
る
こ
と
や
れ
ば

コ
ン
ス
タ
ン
ト
に

売
れ
る

店
頭
で
1
年
以
上

眠
っ
て
い
た
長
期
在
庫

車
輌
も
売
れ
た
。

Q
uick×

Q
uick

に
取

り
組
む
こ
と
で
、
店
頭

車
輌
の
回
転
率
は
1.5
倍

ほ
ど
に
あ
が
っ
た
。
当

初
は
そ
れ
ほ
ど
期
待
し

て
い
な
か
っ
た
ワ
ン
プ

ラ
市
場
で
あ
る
が
、
今

で
は
「
無
く
て
は
な
ら

な
い
も
の
」
に
な
り
つ

つ
あ
る
と
い
う
。

vol.5

ワンプラ市場の3つのメリットと効果
ここ数年で一気に成長しつつある「ワンプラ市場」

出品料がかからず、成約時課金というシステム
オークション会場への出品が不要のため、店頭
販売との併用が可能
陸送費などの販売コストがかからない
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「中古車販売店の救世主」想像以上の
効果にワンプラ市場への期待が膨らむ
「手間がかかる割には、あまり売れないだろう」と加盟前の気持ちを語る生田
社長。そんな想いとは異なり、店頭在庫30台中、ワンプラ市場で月間7台を成
約することもあったという。驚きを隠せないワンプラ市場の効果に、半年間の
成果とワンプラ市場の活用の仕方を聞いてみた。

【TOP加盟店】
カーライフサンコー　生田社長
所在地 ： 大阪府東大阪市
在庫台数 ： 30台
社員数 ： 3名

カーライフ
サンコー 編

TOP加盟店
INTERVIEW

加
盟
後
半
年
間
で
33
台
成
約
。

店
頭
在
庫
の
回
転
率
が
1.5
倍
に
！

11月 12月 2月 3月 4月 5月 合計/成約平均1月

3台 7台 7台 5台 5台 4台 44台2台

10.0%

10月

2台

6.7% 23.3% 23.3% 16.7% 16.7% 13.3%

6月

9台

30% 16.3%6.7%

成約台数

成 約 率

落札する側の立場で考えると、自
社在庫としては抱えにくい車輌な
どは、ワンプラで探せばいいという
考え方もあるようだ。小売で半年
間店頭に並べていた場合、18万円
の粗利がある車輌でも、月当たり
の利益は3万円となるが、ワンプラ

市場を併用し2カ月目に10万円で
成約になった場合、月当たり利益は
5万円となる。回転率があがること
によって黒字体質になるというの
はこういうことであり、利益単価で
はなく、月当たり利益をチェックす
ることが重要となる。
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